
1 Ч Т О  У М Е Е Т

Ценовая линейка: от входного продукта до VIP Состав тарифов: что включить, что убрать

Подача цены: рассрочка, сравнение, якоря Проверка: не роняет ли дешёвый продукт
дорогой

Стратегия повышения цен без потери продаж Разбор текущих тарифов: почему берут не то

Под капотом: скилл pricing  из набора Marketing Skills от Corey Haines, 36 900+ звёзд на GitHub.

2 У С Т А Н О В К А ,  О Д И Н  Р А З

1 Открой терминал (Mac: «Терминал», Windows: PowerShell).

2 Вставь команду и нажми Enter:

npx skills add coreyhaines31/marketingskills --skill pricing

3 Готово. Скилл в ~/.claude/skills/ , включается сам.

Без Node.js: скачай архив pricing.zip  из этой папки и положи папку в ~/.claude/skills/ .

Совет. Проверяй ценовые решения цифрами у сотрудника 43 «ИИ-финансовый аналитик»: он посчитает,
что даст изменение цены в деньгах при твоих конверсиях.

3 К А К  П О Л Ь З О В А Т Ь С Я

Специальных команд нет. Пишешь задачу обычными словами в Claude Code, сотрудник включается сам,
когда задача по его части. Примеры фраз:

“ Разбери мои тарифы: почему все берут самый дешёвый?

“ Помоги назначить цену на новый курс: [описание и рынок]

“ Собери линейку: трипвайр, основной продукт, VIP

“ Хочу поднять цены на 30 процентов, как это подать?

4 К А К О Й  Р Е З У Л Ь Т А Т  П О Л У Ч И Ш Ь

Структура тарифов с обоснованием каждого решения: какая цена, что внутри, как подать. Плюс риски:
что может пойти не так и как проверить гипотезу малой кровью.

9 0  И И - С О Т Р У Д Н И К О В  ·  О Т Д Е Л  B  ·  М А Р К Е Т И Н Г

ИИ-прайсинг-стратег
Помогает назначить цену и упаковать тарифы так, чтобы покупали нужный.
Считает логику ценовой линейки, продумывает состав тарифов и подачу
стоимости.

36 900+ звёзд на GitHub Без API-ключей Установка за 2 минуты
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5 П Р И М Е Р  З А Д А Ч И  Ц Е Л И К О М

П Р О М П Т

У меня практикум за 4 990 и курс за 39 900. Заметил: после дорогого практикума хуже покупают
курс. Разбери линейку: правильная ли цена входного продукта, как выстроить мостик к курсу, нужен
ли средний продукт между ними.

6 Ч А С Т Ы Е  В О П Р О С Ы

Скилл знает мой рынок? Дай контекст: ниша, конкуренты и их цены, твои прошлые продажи. Чем больше
цифр, тем точнее рекомендации.

Советы применимы к инфопродуктам? Да, тарифы, якоря и линейки в инфобизнесе работают так же.
Указывай специфику в задаче.

Нужны API-ключи или оплата? Нет. Работает внутри твоей подписки Claude.

90 ИИ-сотрудников · aioffer · источник: github.com/coreyhaines31/marketingskills Папка 19 · ИИ-прайсинг-стратег


